
ハーバード流ケースメソッドハーバード流ケースメソッド
で学ぶ企業支援で学ぶ企業支援

1日
目

11/30
10:00~12:00
13:00~16:00

小売業の
マーケティング戦略

①ハーバード流ケースメソッドとは？
②マーケティング支援に役立つ
　フレームワーク
③ケース１：スポーツ用品売場
　チームリーダーのＤＸへの挑戦
④グループセッション
⑤クラスディスカッション

2日
目

12/1
10:00~12:00
13:00~16:00

製造業の
マーケティング戦略

①ケース２：ある金属加工業
　A社の販路開拓
②グループセッション
③グループ発表
④クラスディスカッション
⑤質疑応答と振り返り

こんな方におすすめ！
・ハーバードビジネススクールの学びを体験し、
　実務に役立てたい方
・マーケティングフレームワークを習得し、
　中小企業支援に応用したい方
・実際の企業支援を追体験し経験値と視野を広げたい方
・独立開業を目指している方やスキルアップを希望する方

正解や不正解は存在しない

発言はクラス全体に対して行う

講義への貢献度を第一に考える

ケースメソッド3つのルール

1921年にハーバードビジネススクールで誕生した「ケースメソッド講義」を用いて
企業のマーケティング支援における問題解決能力の向上を図ります。

各参加者がケースの主人公になったつもりで、もし自分が当事者だったらどう行動するかを
考え、ディスカッションを通じて多角的な視点を養います。

ハーバード流ケースメソッドとは？

2日間
開催！～シンダンシ白熱教室～

持ち物：ノートパソコンまたはタブレット（スライド発表用）

講師紹介  岡田 保久（おかだ・ほく）氏 　
＜岡田保久中小診断士事務所 代表＞ 
岡田保久中小診断士事務所代表。国際認証MBA、中小企業
診断士、1級販売士、ブランド・プランナー、ITコーディネ
ーター、ウェブ解析士。大手百貨店にて28年のキャリアを
持ち、全国1,200社以上の中小企業をサポート。

開催場所 愛知県中小企業診断士協会

〒450-0002 名古屋市中村区名駅3丁目22-8 大東海ビル 809A

\お
申

込
フォームはこちら/

参加費：　会員25,000円
　　　　非会員35,000円


